15610 Kosten und Preise anpassen — Meinen

Deckungsbeitrag aktiv steigern
Vier kaufmannische Kernaufgaben, mit welchen Sie lhr
Unternehmen steuern

Sie erhalten einen Uberblick Gber die vier Kernaufgaben fiir die Ergebnisverbesserung. Steigern Sie mit den wesentlichen
Gewinnfaktoren Menge, Preis, variable und fixe Kosten die Rentabilitat mit einfachen Instrumenten und leiten Sie konkrete
MaBnahmen ab. Integrieren Sie Kenngrden, wie z.B. Rohaufschlag und Deckungsbeitrag in Ihre Unternehmensplanung.

Inhalte:
B Wichtige KenngroBen und Erfolgsfaktoren wie zB:
» Datenaufbereitung
=  Gemeinkostenaufschldge zur Kostendeckung
* Umsatzplanung
»  Deckungsbeitrag (Mindest- und Durchschnitts -DB)
*  Monatliche Liquiditat
B Profit Center Rechnung, um zu erkennen, welche Bereiche Gewinn erzielen
MaBnahmen zur Erh6hung von Deckungsbeitrags und Gewinn
B Antworten auf Fragen aus der Praxis:
»  Welche Informationen brauche ich wann?
»  Wie kann ich mein Ergebnis bei bestehendem Umsatz steigern?
= Wasist fir eine stabile Entwicklung und Wachstum nétig?
= uv.m

Der Trainer:
Mag. Andreas Gumpetsberger

Die Zielgruppe:
Unternehmer:innen & Geschaftsfithrer:innen

Mehr als 110.000 Kundinnen und Kunden in (iber 7.500 Seminaren seit Griindung 2003 geben dem Konzept recht - 94%ige
Kundenzufriedenheit spricht fir sich.
WIFI-UNTERNEHMER-AKADEMIE: Losungs- und unternehmerorientierte Seminare, Workshops und Lehrginge
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