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Die Seminare „7440 Direktvertrieb - eine Vertriebsform mit Zukunft“, „7441 Alles, was Recht ist - der 
Direktberater als Gewerbetreibender“, „7442 Gut gerüstet für den Sozialversicherungs- und 
Steuerdschungel“ und „7443 Souverän auftreten - Businessetikette für Direktberater“ sind Teil der 
Ausbildung „7439 Seminarreihe: Direktvertrieb - Chance für die Zukunft“. 
 

 
 
Die Module können auch einzeln gebucht werden. Es wird empfohlen, alle 4 Module zu absolvieren.   
Absolventen der Ausbildung „7439 Seminarreihe: Direktvertrieb - Chance für die Zukunft“ erhalten, 
sofern das Gewerbe für Direktvertrieb angemeldet ist oder wird, eine Urkunde vom Gremium 
Direktvertrieb. 
 
Die Zielgruppe: 
Die Seminarreihe „7439 Direktvertrieb – Chance für die Zukunft“ richtet sich vorrangig an Personen, 
die einen Einstieg in die Branche des Direktvertriebs erwägen sowie an erfahrene Direktberater, die ihre 
fundierten Kenntnisse auf einen aktuellen Stand bringen möchten. 
 
 
Die Inhalte: 
Modul 1: 7440 Direktvertrieb – eine Vertriebsform mit Zukunft: 
 Entwicklung des Direktvertriebs 
 Formen des Direktvertriebs 
 Trends im Konsumverhalten 
 Vorteile für den Konsumenten 
 Vorteile für das Direktvertriebsunternehmen 
 Vorteile für den Direktberater 
 Unterscheidung Direktvertrieb – Pyramidensysteme 
 Branchen im Direktvertrieb 
 Motivation und Erfolgsfaktoren 
 Leistungen des Gremiums Direktvertrieb in der WKO 
 Vertretung in der WKO 
 Leitbild des Direktvertriebs 
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Modul 2: 7441 Alles, was Recht ist – Der Direktberater als Gewerbetreibender: 
 Gewerbeordnung 
 Konsumentenrechte im Direktvertrieb 
 Fernabsatz 
 Internetpräsentation und –verkauf 
 Wettbewerb und Werbung 
 Das Sozialversicherungsrecht 
 Verhältnis zwischen Direktvertriebsunternehmen und Direktberater (Grundzüge des HVertrG) 

 
Modul 3: 7442 Gut gerüstet für den Sozialversicherungs- und Steuerdschungel: 
 Allgemeine Voraussetzungen für Jungunternehmer 
 Konkrete finanzielle Planungsmaßnahmen 
 Mögliche Rechtsreformen 
 Sozialversicherungsbeiträge 
 Steuerrecht 
 Umsatzsteuer 
 Einkommenssteuer 
 Liebhaberei 
 Einnahmen-Ausgaben-Rechnung 

 
Modul 4: 7443 Souverän auftreten – Businessetikette für Direktberater: 
 Der erste Eindruck 
 Körpersprache 
 Positiv kommunizieren 
 Tipps zur Kleidung 
 Knigge und Charisma 
 Grundlagen der Rhetorik 
 Präsentation 
 Zeitmanagement 

 
 
Hinweis 
Der Besuch der gesamten Reihe (7439) ist vorgesehen! Bei Buchung der gesamten Reihe (7439) ist eine 
Anmeldung zu den Einzelseminaren (7440, 7441, 7442 und 7443) nicht mehr nötig. 
 
Nähere Informationen zur Urkundenverleihung erhalten Sie im Landesgremium OÖ des 
Direktvertriebes bei Frau Susanne Nußbaummüller und Kristin Krauss  
M: direktvertrieb@wkooe.at oder T: 05/90909-4332 
 
 
Die Berufsbeschreibung 
Nähere Informationen zu Tätigkeitsbereichen, Arbeitsumfeld, Aufgabenschwerpunkten und 
Anforderungen finden Sie unter: 
https://bic.at/berufsinformation.php?beruf=direktberaterin&brfid=2355  
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