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WIFI�Oberösterreich

Information|Beratung|Anmeldung

wifi.at/ooe:�Online finden Sie das komplette 
Kursangebot mit allen Details und können sich direkt 
anmelden.

WIFI-Kundenservice:�Kommen Sie ins WIFI-
Kundenservice Linz oder in ein regionales 
Bildungszentrum – Sie erhalten dort Ihre ge wünschten 
Informationen und können sich sofort anmelden.

Servicetelefon:�05-7000-77�
Fax:�05-7000-7609�
kundenservice@wifi-ooe.at

Sie�haben�noch�Fragen?
Senden Sie uns eine E-Mail oder rufen Sie an und wir 
kümmern uns umgehend um Ihr Anliegen.

Anmeldung�zur�Lehrabschluss-,�
Meister-,�Befähigungs-,�Unternehmer-,�
Ausbilderprüfung:

wko.at/ooe 
online.wkooe.at 
pruefungen@wkooe.at

T 05-90909-2100   
F 05-90909-814067

wifi.at/ooe�

WIFI-Wissens-
garantie
Prüfung�nicht�bestanden�–�
Kurs�1x�kostenlos�wiederholen
Die Wissensgarantie gilt sowohl für Kurse, die 
mit einer WIFI-Prüfung abschließen, als auch 
für Vorbereitungskurse auf Meister-, Befähigungs- 
und Lehrabschlussprüfungen sowie für Kurse, bei 
denen die Prüfung von einer externen Stelle (zB. 
Cambridge Sprachzertifikate, Microsoft Prüfungen) 
abgenommen wird.

Details�unter:
wifi.at/ooe/wissensgarantie

Nutzen�Sie�unsere
WIFI-Bildungsberatung!
Das�WIFI�Oberösterreich�ist�mit�einem�vielfältigen�
Kursangebot�nicht�nur�der�Ausbildungspartner�Nr.�1,�
sondern�auch�ein�fachkundiger�Berater�bei�der�berufli-
chen�Weiterbildungsplanung.�
Speziell geschulte Mitarbeiter geben wertvolle Tipps 
und entwickeln gemeinsam mit dem Kunden einen 
persönlichen Weiterbildungs- bzw. Karrierefahrplan 
– und das kostenlos! Ob für berufliche Neuorientie-
rung, Wiedereinsteiger nach der Karenz, Berufsmatura
oder maßgeschneiderte Beratung für Menschen ab 45
Jahren – das WIFI OÖ gilt hier als erste Anlaufstelle für
praxisnahe Beratung.

Terminvereinbarung�unter�T�05-7000-77



IHR WEG ZUM TELEFONPROFI – „WIFI-TELEFONAKADEMIE“

empfohlene Seminarreihenfolge Ausbildungsziel

P	 Basistraining – Professionelles Tele-
fonverhalten im Büroalltag – 1820P

U oder O
P	 Professionelles  
Telefonieren – 3190P

P	 Beschwerde- 
management 
und Konflikt- 

bewältigung am 
Telefon – 1821P

P	 Aktive Termin-
vereinbarung  
mit Neukun-
den – 1822P

P	 Verkaufs-
aktives 

Telefonieren 
– 1823P

P	 Telefon- 
akademie 

Fach-
gespräch 
– 1824P

P	 Zeugnis 
„WIFI-Telefon- 

akademie“

Detailinfos unter: wifi.at/ooe/telefonakademie

Nach Absolvierung der Module 1820P Basistraining – Professionelles 
Telefonverhalten im Büroalltag (oder 3190P Professionelles Telefonie-
ren), 1821P Beschwerdemanagement und Konfliktbewältigung am 
Telefon, 1822P Aktive Terminvereinbarung mit Neukunden und 1823P 

Verkaufsaktives Telefonieren können Sie eine ca. 15 minütige Prüfung 
in Form eines Fachgespräches ablegen. 
Nach erfolgreich abgelegtem Fachgespräch erhalten Sie das Zeugnis 
„WIFI-Telefonakademie“.

1819P��Neu���Telefonakademie�
Ihr�Weg�zum�Telefonprofi

Die Telefonakademie besteht aus den Seminaren 1820 bis 
1823 und bereitet Sie auf das professionelle Verhalten am 
Telefon vor. Sie kann mit dem Fachgespräch (Nr. 1824) ab-
geschlossen werden. Wenn Sie die gesamte Reihe mit Nr. 
1819 buchen, ermäßigt sich der Gesamtpreis um € 70,-.

PREIS:� € 1.140,–  
DAUER:� 40 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
• 4.10. bis 15.11.2022

WIFI�GMUNDEN
• 15.3. bis 27.4.2023

Oberösterreich

1820P�� ��� Basistraining�-�Professionelles�Telefonverhalten�im�Büroalltag�

Das Telefon zählt zu den Visitenkarten eines Unternehmens 
und die betriebliche Kommunikation mittels Telefon nimmt 
in Unternehmen einen hohen Stellenwert ein. Lernen Sie in 
diesem praxisorientierten Seminar, wie Sie Anrufer begeistern 
können!

PREIS:� € 450,– inkl. Unterlagen
DAUER:� 16 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
• 4.10. und 5.10.2022, Di Mi 9 bis 17 Uhr

WIFI�GMUNDEN
• 15.3. und 16.3.2023, Di Mi 9 bis 17 Uhr

WIFI�STEYR
• 14.2. und 15.2.2023, Di Mi 9 bis 17 Uhr

Oberösterreich

1821P�� ��� Beschwerdemanagement�und�Konfliktbewältigung�am�Telefon�

Für eine dauerhafte Kundenbeziehung ist eine erfolgreich ge-
löste Beschwerde oftmals die Grundlage. In diesem Seminar 
erfahren Sie, wie es gelingt unzufriedene oder aufgebrachte 
Kunden mit Charme und Leichtigkeit positiv zu stimmen. Psy-
chologische Tipps runden den Tag ab.

PREIS:� € 226,– inkl. Unterlagen
DAUER:� 8 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
• 11.10.2022, Di 9 bis 17 Uhr

WIFI�GMUNDEN
• 29.3.2023, Mi 9 bis 17 Uhr

WIFI�KIRCHDORF
• 25.10.2022, Di 9 bis 17 Uhr

Oberösterreich

1822P�� ��� Aktive�Terminvereinbarung�mit�Neukunden�

Sie wollen gezielt neue Firmenkunden gewinnen und das Te-
lefon als Instrument für aktive Terminvereinbarungen nützen? 
Dann sind Sie bei diesem Seminar genau richtig! Sie lernen 
alle Techniken und Methoden kennen, um Ihr Unternehmen 
am Telefon optimal zu präsentieren, Kundeneinwände zu be-
handeln und schlussendlich zum Terminerfolg zu kommen.

PREIS:� € 226,– inkl. Unterlagen
DAUER:� 8 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
• 18.10.2022, Di 9 bis 17 Uhr

WIFI�GMUNDEN
• 12.4.2023, Mi 9 bis 18 Uhr

Oberösterreich
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https://www.wifi-ooe.at/kurs/1819
https://www.wifi-ooe.at/kurs/1820
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1823P�� ��� Verkaufsaktives�Telefonieren�

In vielen Branchen ist das Telefon ein wichtiges Vertriebs- und 
Verkaufsinstrument. In diesem Seminar lernen Sie Techniken 
kennen, wie Sie telefonische Bestellungen optimieren, Umsät-
ze erhöhen und Angebote professionell nacherfassen. Steigern 
Sie Ihren Verkaufserfolg am Telefon mit Leichtigkeit, Charme 
und Spaß!

PREIS:� € 226,– inkl. Unterlagen
DAUER:� 8 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 8.11.2022, Di 9 bis 17 Uhr

WIFI�GMUNDEN
 • 20.4.2023, Do 9 bis 18 Uhr

WIFI�STEYR
 • 28.3.2023, Di 9 bis 17 Uhr

Oberösterreich

1824P�� ��� Telefonakademie�Fachgespräch�

Nach Absolvierung der Module 1820 Basistraining - Profes-
sionelles Telefonverhalten im Büroalltag, 1822 Beschwer-
demanagement und Konfliktbewältigung am Telefon, 1824 
Aktive Terminvereinbarung mit Neukunden und 1826 Ver-
kaufsaktives Telefonieren können Sie eine ca. 15 minütige 
Prüfung in Form eines Fachgespräches ablegen. Nach er-
folgreich abgelegtem Fachgespräch erhalten Sie das Zeugnis 
„WIFI-Telefonakademie“.

PREIS:� € 82,– inkl. Zeugnis
DAUER:� 8 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 15.11.2022, Di 9 bis 17 Uhr

WIFI�GMUNDEN
 • 27.4.2023, Do 9 bis 17 Uhr

ZEUGNIS

SALES
LEHRGÄNGE

1905P�� ��� Diplomlehrgang�Sales�
Ihr�Weg�zum�professionellen�Verkäufer

Strategie, operatives Gespür, konsequente Umsetzung - wer 
souverän in diesem Spannungsfeld agiert, schafft sich und 
seinen Kunden entscheidenden Mehrwehrt. Knüpfen Sie im 
Wechselspiel von ganzheitlichem Wissen, Praxis und Projekt-
arbeit den „roten Faden“ hin zum Angelpunkt: Der Symbiose 
von Kundenbegeisterung und eigenen Zielen.

PREIS:� € 2.990,– inkl. Unterlagen, Projektbetreuung und 
Prüfung

DAUER:� 108 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 7.10. bis 3.12.2022, Fr 14:30 bis 21:30 Uhr, Sa 8:30 bis 
16:30 Uhr, Prüfung: 3.12.2022, Sa 8:30 bis 16:30 Uhr

WIFI�WELS
 • 3.2. bis 22.4.2023, Fr 14 bis 21:30 Uhr, Sa 8:30 bis 
16:30 Uhr, Prüfung: 22.4.2023, Fr 14 bis 17:30 Uhr 

DIPLOMZEUGNIS
Oberösterreich
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https://www.wifi-ooe.at/kurs/1823
https://www.wifi-ooe.at/kurs/1824
https://www.wifi-ooe.at/kurs/1905


1908P�� ��� Ausbildung�zum�erfolgreichen�Außendienstmitarbeiter�

Die Tools eines professionellen Außendienstmitarbeiters sind 
vielseitig: Ein perfektes Auftreten, Sicherheit in der Kommuni-
kation, bei Verkaufs-, Präsentations- und Abschlusstechniken, 
Marketing-Know-how und ein effizientes Zeit- und Selbstma-
nagement - so rüsten Sie sich für Ihren Erfolg.

PREIS:� € 1.110,– inkl. Unterlagen
DAUER:� 42 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 14.11. bis 13.12.2022. Mo, Di, 18:30 bis 22 Uhr, Prüfung: 
10.1.2023, Do 8:30 bis 12 Uhr 

WIFI�WELS
 • 1.3. bis 31.3.2023, Mi, Do 18:30 bis 22 Uhr, Prüfung: 
12.4.2023, Mi 18:30 bis 22 Uhr 

ZEUGNIS
Oberösterreich

1941P�� ��� Lehrgang�Kundenbeschwerde-�und�Kundenreklamationsmanagement�
Kundenfeedbacks,�Kundenkritik,�Beanstandungen,�Kundenbewertung�und�Shitstorm�als�Chance�für�Qualität,�Erfolg�
und�Gewinn.

Werden Kundenbeschwerden nicht ernst genommen, igno-
riert oder falsch beantwortet, sind Kunden für das Unterneh-
men oftmals verloren. Feedback und Beanstandungen sind 
aber kein Ballast, sondern eine Chance für mehr Kundentreue. 
Haben Sie Spaß daran, Kunden zu begeistern und vertragen 
Sie Kritik? Wenn Sie in einem interessanten, anspruchsvollen 
und zukunftsorientierten Tätigkeitsfeld arbeiten wollen, dann 
lassen Sie sich zum Beschwerde- und Reklamationsmanager 
aus- und weiterbilden.

PREIS:� € 2.680,– inkl. Unterlagen und Prüfung
DAUER:� 120 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 2.11. bis 1.12.2022, Mi bis Fr 8:30 bis 16:30 Uhr, Prüfung: 
16.12.2022

ZEUGNIS

1999P�� ��� Informationsveranstaltung�Salesmanager�

Bei dieser Informationsveranstaltung erhalten Sie einen Ge-
samtüberblick über Inhalte, Zielsetzung, Kosten, Termine, etc. 
Die Teilnahme ist kostenlos, eine Anmeldung ist unbedingt 
erforderlich.

PREIS:� �kostenlos - Anmeldung unbedingt erforderlich
DAUER:� 2 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 12.12.2022, Mo 18 bis 19:30 Uhr

2000P�� ��� Diplomlehrgang�Salesmanager�
Ihr�Wunsch�nach�mehr

Ihre Ziele sind klar. Sie wollen alle Register ziehen und mit 
wertigen Kunden eine langfristige Partnerschaft aufbauen. 
Und Sie wissen, wie intensiv die Wirtschaft um kompetente 
Führungskräfte im Vertrieb wirbt. Fachwissen und Soft Skills 
geben sich dabei die Hand. Beides erwerben Sie in einem 
Lehrgang, der Sie stark macht für Ihre neue oder zukünftige 
Position. Konkrete Fallbeispiele aus Ihrem Umfeld illustrieren 
Bandbreiten, Märkte und Lösungen. Mit einer Projektarbeit 
schließen Sie ab zum Diplomierten Sales-Manager.

PREIS:� € 3.460,– inkl. Unterlagen, Projektbetreuung und 
Prüfung

DAUER:� 198 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 12.1. bis 27.3.2023, Do 14 bis 21:30 Uhr, Fr 9 bis 
18:30 Uhr, Sa 9 bis 14:30 Uhr, schriftliche Prüfung: 
27.3.2023, Mo 14 bis 17:30 Uhr, mündliche Prüfung: 
14.4.2023, Fr 9 bis 18:30 Uhr

DIPLOMZEUGNIS

WIFI�Oberösterreich3

https://www.wifi-ooe.at/kurs/1908
https://www.wifi-ooe.at/kurs/1941
https://www.wifi-ooe.at/kurs/1999
https://www.wifi-ooe.at/kurs/2000


SALES
SEMINARE�UND�SPEZIALTHEMEN

1998P�� ��� Saleskarriere�-�perfekter�Start�
Einsteigen�in�den�Erfolg

Starten Sie jetzt den Turbo für Ihren verkäuferischen Höhen-
flug. In diesem Basisseminar holen Sie sich die Kompetenz für 
erste Schritte im Innen- und Außendienst, im Handel, Fach-
handel und Telefonverkauf. Erkennen und erweitern Sie Ihre 
Ressourcen in einem ausgewogenen Mix aus Theorie und 
Praxis.

PREIS:� € 290,– inkl. Unterlagen
DAUER:� 16 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 17.11. und 24.11.2022, Do 8:30 bis 16:30 Uhr

WIFI�STEYR
 • 12.10. und 19.10.2022, Mi 8:30 bis 16:30 Uhr 

WIFI�GRIESKIRCHEN
 • 7.3. und 14.3.2023, Di 8:30 bis 16:30 Uhr

Oberösterreich

1911P�� ��� Umsatz�-�Automat�Zusatzverkauf�
Mehr�Umsätze�durch�Cross-�und�Upselling

Mindestens 10% des Umsatzes geht durch ein unbedachtes 
Verkaufsgespräch verloren, schuld dafür sind meist das feh-
lende Cross- und Upselling. Verwenden Sie ein professio-
nelles Cross- und Upselling und steigern Sie mühelos die 
Kundenbegeisterung.

PREIS:� € 228,–  
DAUER:� 8 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 8.3.2023, Mi 8:30 bis 16:30 Uhr

Oberösterreich

1912P��Neu���Professionelle�Kaltakquise�mit�Spaß�

Das 1-Tages-Training zur professionellen Kaltakquise mit Spaß 
gibt einen Einblick in die modernen Methoden der direkten 
Neukundenansprache am Telefon, auf der Messe und insbe-
sondere an ungewöhnlichen Orten. Sie erfahren, wie sie situa-
tions- und personenbezogen das Beste aus Ihrer Neukunden-
gewinnung machen können. Praktische Übungen unterstützen 
den Lernerfolg.

PREIS:� € 240,– inkl. Unterlagen    
DAUER:� 8 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 3.11.2022, Do 8:30 bis 16:30 Uhr

Oberösterreich

1916P�� ��� Vom�Techniker�zum�Vertriebsmitarbeiter�
Kompetent�und�abschlussstark�

Als Techniker sind Sie auch im Verkauf tätig. Bereiten Sie sich 
den Boden für den Erfolg mit mehr Wissen über professionelle 
Bedarfsanalyse, Kundennutzen und die richtige Argumenta-
tion samt Einwand- und Reklamationsbehandlung. So erreicht 
Ihre Abschlussstärke ungeahnte Höhen.

PREIS:� € 830,–  
DAUER:� 32 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 23.1. bis 26.1.2023, Mo bis Do 8:30 bis 16:30 Uhr 

WIFI�KIRCHDORF
 • 14.11. bis 17.11.2022, Mo bis Do 8:30 bis 16:30 Uhr

Oberösterreich

1918P�� ��� Souverän�im�Preisgespräch�

Gute Verkäufer wissen: Das Preisgespräch ist eine Königsdis-
ziplin. Hier entscheidet sich, ob ein Geschäft zustande kommt 
und wie lukrativ der Auftrag ist. Lernen Sie in diesem Seminar, 
den Kundennutzen klar in die Waagschale zu werfen und da-
für auch den gerechtfertigten Preis zu erzielen.

PREIS:� € 280,– inkl. Unterlagen
DAUER:� 8 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 6.2.2023, Mo 8:30 bis 16:30 Uhr

Oberösterreich
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https://www.wifi-ooe.at/kurs/1998
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1920P�� ��� Abschlusstechniken�im�Spitzenverkauf�

Einer der wichtigsten Momente im Verkaufsgespräch: Der Ab-
schluss. In diesem Workshop lernen Sie, wie Sie am krönen-
den Ende eines Vertriebsprozesses alles richtig machen, um 
Ihre Kunden für sich zu gewinnen und viele gängige Fehler am 
Weg zum Abschluss vermeiden.

PREIS:� € 228,–  
DAUER:� 8 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 8.11.2022, Di 8:30 bis 16:30 Uhr

Oberösterreich

1921P��Neu���Hochwertverkauf�für�Profis�
Neue�Wege�zum�erfolgreichen�Verkaufen

Verkaufen als Kunst. Lernen Sie, wie Sie durch Gesprächsfüh-
rung und Körpersprache Ihre Kundengespräche steuern kön-
nen. Gerne darf hier auch einmal ums Eck gedacht werden. 
Kurzum ein Seminar, das die Freude im Umgang mit Kunden 
(wieder) stärken soll und bei dem der Spaß am Verkaufen si-
cher nicht zu kurz kommt. 

PREIS:� € 450,– inkl. Unterlagen
DAUER:� 18 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 12.10. und 13.10.2022, Mi, Do 9 bis 18 Uhr 

Oberösterreich

1930P�� ��� Rhetorik�im�Sales�I�
Ihr�Auftritt!

Steigern Sie Ihre rhetorischen Fähigkeiten. Tipps und Tricks 
helfen Ihnen, Selbstsicherheit zu gewinnen, Ihre authentische 
Ausstrahlung zu bewahren und dabei Argumente überzeu-
gend zu vermitteln. So schaffen Sie die Basis für Ihren erfolg-
reichen Auftritt.

PREIS:� € 530,– inkl. Unterlagen
DAUER:� 18 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 26.9. und 27.9.2022, Mo Di 9 bis 17 Uhr 
 • 6.3. und 7.3.2023, Mo Di 9 bis 17 Uhr 

WIFI�WELS
 • 7.11. und 8.11.2022, Mo Di 9 bis 17 Uhr 

Oberösterreich

1931P�� ��� Rhetorik�im�Sales�II�
Überzeugend�und�kompetent

Die Kenntnis über Fremd- und Eigenwahrnehmung unterstützt 
Sie dabei, Natürlichkeit auszustrahlen und Ihre Stärken ent-
scheidend weiterzuentwickeln. Aufbauend auf das Basissemi-
nar „Rhetorik im Sales I“ lernen Sie verschiedene Rhetorikmo-
delle kennen und analysieren mit viel Praxisbezug Dialektik, 
Sprache und Kreativität.

PREIS:� € 530,– inkl. Unterlagen
DAUER:� 18 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 21.11. und 22.11.2022, Mo Di 9 bis 17 Uhr 
 • 17.4. und 18.4.2023, Mo Di 9 bis 17 Uhr 

WIFI�WELS
 • 23.1. und 24.1.2023, Mo Di 9 bis 17 Uhr 

Oberösterreich

WIFI�Oberösterreich5

https://www.wifi-ooe.at/kurs/1920
https://www.wifi-ooe.at/kurs/1921
https://www.wifi-ooe.at/kurs/1930
https://www.wifi-ooe.at/kurs/1931


1940P�� ��� Reklamation�als�Chance�
Von�der�Beschwerde�zur�Begeisterung

Sehen Sie Reklamationen positiv. Bei ihrer richtigen Behand-
lung bieten sie Ihnen die Chance, Fehler künftig zu vermei-
den, Sympathien zurückzugewinnen, Kunden intensiver an 
Ihr Unternehmen zu binden und neue Verkaufspotenziale zu 
erschließen.

PREIS:� € 280,– inkl. Unterlagen
DAUER:� 8 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 11.11.2022, Fr 14 bis 22 Uhr

WIFI�STEYR
 • 15.3.2023, Mi 8:30 bis 16:30 Uhr

Oberösterreich

1944P�� ��� Erfolg�durch�Selbstorganisation�im�Vertrieb�
Für�Verkaufsleiter�und�Außendienstverkäufer

Effiziente Zeiteinteilung ist für Verkaufsleiter und Außendienst-
verkäufer der Schlüssel zu erfolgreicher Arbeit. Holen Sie sich 
in diesem Kurs wertvolle Tipps, wie Sie Organisationshilfen 
richtig nutzen, Besuche und Touren optimal planen und damit 
von höherer Netto-Verkaufszeit profitieren.

PREIS:� € 380,– inkl. Unterlagen
DAUER:� 16 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 22.3. bis 23.3.2023, Mi Do 8:30 bis 16:30 Uhr

Oberösterreich

1950P�� ��� Neukundengewinnung�-�Basics�
Erfolgreich�neue�Kunde�gewinnen

Frisches Blut im Kunden-Portfolio ist für jedes Unternehmen 
wichtig. Erfahren Sie punktgenau, worauf es bei der Akquise 
neuer Geschäftspartner ankommt. In praxisorientierten Übun-
gen beschäftigen Sie sich mit dem Aufbau von Vertrauen und 
Beziehung, immer den Abschluss vor Augen.

PREIS:� € 510,– inkl. Unterlagen
DAUER:� 16 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 18.10. und  19.10.2022, Di, Mi 8:30 bis 16:30 Uhr
 • 17.4. und 18.4.2023, Mo, Di, 8:30 bis 16:30 Uhr 

Oberösterreich

1951P��Neu���Erfolgreich�beim�Neukundentermin�
Businesstermine�leicht�gemacht

Der Ersttermin bei potenziellen Neukunden ist die hohe 
Schule im Vertrieb. Für Außendienstmitarbeiter kann ein Erst-
gespräch Stress verursachen. Im praxisorientierten Seminar 
lernen Sie wichtige Tipps kennen, um sich perfekt auf einen 
Außendiensttermin bei Neukunden vorzubereiten, das eigene 
Verhalten zu reflektieren und den Termin zu einem Erfolgs-
erlebnis zu machen. 

PREIS:� € 360,– inkl. Unterlagen
DAUER:� 16 Trainingseinheiten

WIFI�LINZ
 • 22.11. und 23.11.2022, Di Mi 9 bis 17 Uhr

Oberösterreich

Registrieren & Vorteile 
auf wifi.at/ooe nutzen
Der WIFI-Online-Shop bringt eine Fülle von Vorteilen rund um Ihre  
berufliche Aus- und Weiterbildung.
Für noch mehr Service: Jetzt kostenlos registrieren!
Ideal bei Buchung von längeren Kursen und Lehrgängen.

wifi.at/ooe
Jetzt registrieren: Registrierung/Login
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Das�WIFI�bereitet�in�Kursen�und�Lehrgängen�auf�über�640�Top-
Qualifikationen�vor.�Mit�dem�praktischen�WIFI-Online-Tool��
wifi.at/ooe/karrierewege�werden�diese�Ausbildungen�inklusive��
kompletter�Zeit-�und�Kostenübersicht�grafisch�dargestellt.�

So ersparen Sie sich ein langwieriges Zusammensuchen  
von einzelnen Kursen. Sie erhalten einen Ausbildungs- 
fahrplan mit Informationen zu Einstiegsvoraussetzungen,  
erforderlichen Kursen, Seminaren oder Lehrgängen. Die  
einzelnen Ausbildungswege führen zu hochwertigen  
Qualifikationen, die mit Prüfung und anerkanntem  
Zeugnis abschließen.

Beispiele�für�nachgefragte�Qualifikationen��
auf�wifi.at/ooe/karrierewege:

• CNC-Fertigungstechnologe
• Geprüfter Buchhalter
• Geprüfter Personalverrechner
• Geprüfter Bilanzbuchhalter
• Matura Deutsch
• Werkmeister Maschinenbau
• Kindergarten-, Hort- und Krabbelstubenhelferin
• Geprüfter Immobilienreferent
• SPS-Programmierer
• Digital Marketing- und Kommunikationsmanager
• Diplomierter Trainer in der Erwachsenenbildung
• Auto-CAD/3D-Konstrukteur

640 Karrierewege
Schritt für Schritt 
zu Ihrem Berufsziel

wifi.at/ooe/karrierewege

wifi.at/ooe� WIFI�Oberösterreich



Unsere Ansprechpartner in Oberösterreich

Linz T 05 7000-77
4021 Linz | Wiener Straße 150
E kundenservice@wifi-ooe.at | W wifi.at/ooe

Bad Ischl T 05 7000-5300
4820 Bad Ischl | Technoparkstraße 3   
E bad-ischl@wifi-ooe.at | W wifi.at/ooe/bad-ischl

Braunau T 05 7000-5110
5280 Braunau | Salzburger Straße 1  
E braunau@wifi-ooe.at | W wifi.at/ooe/braunau

Gmunden T 05 7000-5260 
4810 Gmunden | Miller v. Aichholz-Straße 50 
E gmunden@wifi-ooe.at | W wifi.at/ooe/gmunden

Grieskirchen T 05 7000-5360
4710 Grieskirchen | Manglburg 20
E grieskirchen@wifi-ooe.at | W wifi.at/ooe/grieskirchen

Kirchdorf T 05 7000-5410
4560 Kirchdorf | Bambergstraße 25
E kirchdorf@wifi-ooe.at | W wifi.at/ooe/kirchdorf

Perg T 05 7000-5560
4320 Perg | Haydnstraße 4
E perg@wifi-ooe.at | W wifi.at/ooe/perg

Ried T 05 7000-5610
4910 Ried | Dr. Thomas-Senn-Straße 10
E ried@wifi-ooe.at | W wifi.at/ooe/ried

Rohrbach T 05 7000-5660
4150 Rohrbach-Berg | Haslacher Straße 4
E rohrbach@wifi-ooe.at | W wifi.at/ooe/rohrbach

Schärding T 05 7000-5710
4780 Schärding | Tummelplatzstraße 6
E schaerding@wifi-ooe.at | W wifi.at/ooe/schaerding

Steyr T 05 7000-5761
4400 Steyr | Stelzhamerstraße 12
E steyr@wifi-ooe.at | W wifi.at/ooe/steyr

Vöcklabruck T 05 7000-5860
4840 Vöcklabruck | Robert-Kunz-Straße 9
E voecklabruck@wifi-ooe.at | W wifi.at/ooe/voecklabruck

Wels T 05 7000-5910
4600 Wels | Dr.-Koss-Straße 4
E wels@wifi-ooe.at | W wifi.at/ooe/wels

Unsere Standorte 

wifi.at/ooe� WIFI�Oberösterreich
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